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CATALOGO DE CURSOS

COMMOS85PO Marketing y reputacion on line: Comunidades
virtuales

COMTO75PO Psicologia de ventas en pequefos establecimientos
comerciales

ADGD101PO Estructura y administracion del pequeno comercio
COMMO22PO Diseno del montaje de escaparates

COMTO40PO Gestion de ventas, marketing directo y utilizacion de
redes sociales en la gestion comercial

COMMO40PO Gestion del marketing 2.0

COMMO49PO Técnicas de marketing on line, buscadores, social
media y movil

COMMOG1PO Posicionamiento en la web para el emprendimiento
COMTO43P0O Gestidon de compras y prevision de ventas en el
pequeno comercio

ADGGO10PO Comercio electrénico

COMTO66PO Comercio en internet: Optimizacidén de recursos
ADGD132P0O Gestion de un pequefio comercio

COMTO51PO Habilidades comerciales

COMTO52P0O Habilidades de comunicacion con el cliente para
vendedores

COMTO54P0O Habilidades sociales de atencidn al cliente en la venta
ADGGO35P0 Herramientas en internet: Comercio electronico
COMMO48PO Marketing eficaz en pequeno establecimiento
comercial

IMPEOO9PO Personal shopper en comercio

COMTO27P0O Negocios online y comercio electronico
ADGD211PO Posicionamiento en buscadores

COMMO72P0O Promociones comerciales en el punto de venta on line
COMMO19PO Proyectos de decoracion comercial

COMTO77PO Psicologia aplicada a las ventas

COMMOGSEPO Punto de venta y psicologia del consumidor



Psicologia de ventas
en pequenos
establecimientos
comerciales

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir los conocimientos y habilidades
para poder aplicar nociones de psicologia
durante el proceso de venta, abarcando y
como el
y del
comprador, técnicas de comunicacién a

analizando aspectos
comportamiento del vendedor

emplear, métodos de venta, etc.

DURACION: 180horas

CONTENIDO
1. COMPORTAMIENTOS DE COMPRA Y VENTA.

2. NOCIONES DE PSICOLOGIA APLICADA A LA
VENTA.

3. LA COMUNICACION.

4. TECNICAS DE COMUNICACION APLICABLES
A LA ACTIVIDAD EMPRESARIALY
COMERCIAL.

5. METODOLOGIA DE CONOCIMIENTO DE LOS
PRODUCTOS

6. METODOLOGIA DE CONOCIMIENTO DE LOS
CLIENTES.

7. METODOS DE VENTA.

8. LA VENTA Y LA NEGOCIACION.

9. MARCO JURIDICO DE LA VENTA Y
NORMATIVA COMUNITARIA.

Estructuray
Administracion del
pequeno comercio

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir los conocimientos basicos sobre el
significado moderno de empresa, su
estructura y administracion, desarrollando
una visién de conjunto sobre las diversas
areas de gestion que han de integrarse
desde la direccion de la empresa.

DURACION: 150horas

CONTENIDO
1. GESTION EMPRESARIAL.

2. LA INICIATIVA EMPRENDEDORAY EL PLAN
DE EMPRESA.

CREACION DE UN PEQUENO COMERCIO.
LA FORMA JURIDICA DE LA EMPRESA.
GESTION CONTABLE Y FISCAL.

GESTION DE MARKETING.

GESTION DE LOS RECURSOS HUMANOS.
TECNICAS DE VENTA.

LA CALIDAD DEL SERVICIO AL CLIENTE.
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Marketing eficaz en
pequeno
establecimiento
comercial

Punto de venta y
psicologia del
consumidor

DESCRIPCION DEL CURSO: DESCRIPCION DEL CURSO:

Definir y organizar los recursos humanos Identificar y aplicar las técnicas que ofrece
del punto de venta, atendiendo a los el marketing para su uso en el pequefio
criterios del comportamiento del comercio.

consumidor.
DURACION: 210horas

CONTENIDO

1. MARKETING Y PEQUENO COMERCIO.

2. PLAN DE MARKETING PARA EL PEQUENO
COMERCIO.

3. ESTRATEGIAS DE MARKETING PARA EL
PEQUENO COMERCIO.

4. LA VENTA CARA AL PUBLICO

DURACION: 40horas

CONTENIDO

1. PRINCIPIOS Y CRITERIOS PARA LA
DISTRIBUCION DE LA SUPERFICIE DE
VENTA.

2. LA CONCEPCION DEL ESTABLECIMIENTO.

3. GESTION DE RECURSOS HUMANOS EN EL
PUNTO DE VENTA.

4. PRINCIPALES INSTRUMENTOS DE
CONOCIMIENTO DEL CONSUMIDOR.

5. COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR EN
EL PUNTO DE VENTA.




Marketing eficaz en
pequeno
establecimiento
comercial

Punto de venta y
psicologia del
consumidor

DESCRIPCION DEL CURSO: DESCRIPCION DEL CURSO:

Definir y organizar los recursos humanos Identificar y aplicar las técnicas que ofrece
del punto de venta, atendiendo a los el marketing para su uso en el pequefio
criterios del comportamiento del comercio.

consumidor.
DURACION: 210horas

CONTENIDO

1. MARKETING Y PEQUENO COMERCIO.

2. PLAN DE MARKETING PARA EL PEQUENO
COMERCIO.

3. ESTRATEGIAS DE MARKETING PARA EL
PEQUENO COMERCIO.

4. LA VENTA CARA AL PUBLICO

DURACION: 40horas

CONTENIDO
1. PRINCIPIOS Y CRITERIOS PARA LA

DISTRIBUCION DE LA SUPERFICIE DE
VENTA.

2. LA CONCEPCION DEL ESTABLECIMIENTO.

3. GESTION DE RECURSOS HUMANOS EN EL
PUNTO DE VENTA.

4. PRINCIPALES INSTRUMENTOS DE
CONOCIMIENTO DEL CONSUMIDOR.

5. COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR EN
EL PUNTO DE VENTA.




Habilidades
comerciales

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir conocimientos para el desarrollo de
habilidades comercialesy conocer, analizar
y acercarse a los habitos de los clientes y el
proceso y las técnicas de venta para
garantizar su cierre.

DURACION: 60 horas

CONTENIDO
1. PROACTIVIDAD COMERCIAL.

2. LA ATENCION Y GESTION TELEFONICA DE
CLIENTES.

3. LA ENTREVISTA COMERCIAL.

4. CONVERTIR OPORTUNIDADES EN
NECESIDADES.

5. ARGUMENTACION COMERCIAL.

6. TRATAMIENTO DE OBJECIONES

7.EL CIERRE DE VENTAS.

8. FIDELIZACION Y SEGUIMIENTO DE CLIENTES.
9. ATENCION EFICAZ AL CLIENTE.

10. LA COMUNICACION Y EL LENGUAJE NO
VERBAL PARA EL EXITO DE LA VENTA.

1. TECNICAS EFICACES PARA EL CIERRE DE
VENTAS.
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Proyectos de
decoracion
comercial.

DESCRIPCION DEL CURSO:

Identificar las mercancias a almacenar, asi
como la aplicacidon de las distintas técnicas
de distribucidony organizacion de espacios
para gestionar los recursos humanosy
materiales de un almacén.

DURACION: 30 horas

CONTENIDO

1. EL ALMACEN

2. ZONAS COMUNES EN UN ALMACEN

3. EL DISENO DE LA DISTRIBUCION DE LA
PLANTA (LAYOUT)

4. LOS EQUIPOS MECANICOS QUE SE UTILIZAN
EN EL ALMACEN

5. ULTIMAS TECNICAS DE ALMACENAIJE,
STOCKS Y ENVIOS EN GENERAL

6. ORGANIZACION Y GESTION GENERAL DE
ALMACEN

7. GESTION DE RECURSOS HUMANOS EN EL
ALMACEN

8. LAS NUEVAS TECNOLOGIAS EN LA
ORGANIZACION DEL TRABAJO

9. PREVENCION DE RIESGOS LABORALES:



Personal

shopper en
comercio.

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir conocimientos sobre como potenciar la imagen personal,
conociendo las caracteristicas de cada cliente y aportar la capacidad de
combinar colores, tejidos, formas, estilos y tendencias, asi como diferenciar
los tipos de complementos y prendas de vestir femeninas y masculinas.
Tambiéen adecuar la imagen a los distintos tipos de actos, eventos o
situaciones y organizar las compras inteligentemente para obtener la
maxima rentabilidad en el guardarropa.

DURACION: 80 horas

CONTENIDO
1. ¢QUE ES LA IMAGEN PERSONAL?

2. CONCEPTOS BASICOS DE: ESTILO, ELEGANCIA, SABER ESTARY
BUENA PRESENCIA.

3. ICONOLOGIA DE LA IMAGEN.

4. COLOR.

5. TEJIDOS.

6. VISAGISMO. PROPORCION DEL ROSTRO.

7. LAS PROPORCIONES DE LA SILUETA.

8. INESTETISMOS CORPORALES. COMO SACAR PARTIDO A LA FIGURA.
9. VALORACION DE LAS PRENDAS DE VESTIR FEMENINAS.

10. LOS COMPLEMENTOS FEMENINOS.

11. VALORACION DE LAS PRENDAS DE VESTIR MASCULINAS: EL TRAJE.
12. COMPLEMENTOS MASCULINOS.

13. ETIQUETA MASCULINA.

14. ETIQUETA FEMENINA.

15. SABER VESTIR EN DISTINTAS OCASIONES.

16. ELCUARDARROPA PERFECTO Y COMPRAS INTELIGENTES



Psicologia
aplicada
a las ventas

DESCRIPCION DEL CURSO:

Identificar y reconocer los aspectos
psicologicos fundamentales que
condicionan la venta: en el cliente, en el
vendedory en el proceso de venta.

DURACION: 40 horas

CONTENIDO
1. INTRODUCCION A LA PSICOLOGIA DE

VENTAS

2. MOTIVACIONES, APTITUDES Y
CONOCIMIENTOS DEL VENDEDOR

5. HABILIDADES PERSONALES Y SOCIALES DEL
VENDEDOR

4. PSICOLOGIA DE LACOMPRAY PSICOLOGIA
DEL CLIENTE

5. TECNICAS Y PROCESOS DE VENTA

6. RESOLUCION DE CONFLICTOS

Comercio
electronico

DESCRIPCION DE CURSO:

Adquirir conocimientos sobre los
fundamentos, procedimientosy
herramientas disponibles en internet para el
marketing y la comercializacion electronica
dentro del marco legal y conforme a los
medios de pago mas utilizados.

DURACION: 40h.

CONTENIDO
1. INTRODUCCION.

2. EL COMERCIO ELECTRONICO.

3. LATIENDA ELECTRONICA.

4. MARKETING EN LA RED.

5. CRM. ESTRATEGIAS Y TECNICAS PARA LA
CONFECCION DE CAMPANAS DE MARKETING Y
PUBLICIDAD ONLINE.

6. DIFUSION.

7.ENTORNO JURIDICO.



Gestion de compras
y prevision de
ventas del pequeno
comercio

DESCRIPCION DEL CURSO:

Determinar las necesidades de compra de
realizar
previsiones de ventas y los planes de
mercaderias,
realizando una buena seleccion de

un pequeno comercio vy
aprovisionamiento de

proveedores, asi como tramitar

documentacién correspondiente a todo el

proceso de compra a proveedores.

DURACION: 90horas

CONTENIDO

1. 1. LA GESTION DE COMPRAS EN LA
PEQUENA EMPRESA.

REVISION DE LA DEMANDA.

LOS CANALES DE COMERCIALIZACION.
SELECCION DE PROVEEDORES.

EL CONTRATO DE COMPRAVENTA.
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COMPRAVENTA.

7. LOS MEDIOS DE COBRO Y PAGO EN LA
COMPRAVENTA.

8. LA RECEPCION DE PEDIDOS.

9. GESTION DE SURTIDO.

10.EMPLEO DEL TERMINAL PUNTO DE VENTA
EN LA GESTION DE COMPRAVENTA.

LOS DOCUMENTOS RELACIONADOS CON LA

Gestion de un
pequeno comercio

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir conocimientos para implantar un
peguefo comercio, resolver problemas vy
tomar decisiones de acuerdo con la
legislacion vigente.

DURACION: 80horas

CONTENIDO

1. LA EMPRESA.

2. LA FORMA JURIDICA DE LA EMPRESA.

3. LA INICIATIVA EMPRENDEDORAY EL PLAN
DE EMPRESA.

4, CREACION DE UN PEQUENO COMERCIO.

5. EL PLAN DE INVERSIONES DEL
ESTABLECIMIENTO COMERCIAL.

6. LA GESTION ECONOMICA Y LA TESORERIA
EN EL PEQUENO COMERCIO.

7. OBLIGACIONES FISCALES EN EL
ESTABLECIMIENTO COMERCIAL.

8. DOCUMENTOS DE COMPRAVENTA Y DE
COBRO Y PAGO.

9. LA CONTABILIDAD EN EL ESTABLECIMIENTO
COMERCIAL.

10. LA GESTION DE LOS RECURSOS HUMANOS.

11. LA CALIDAD DEL SERVICIO AL CLIENTE.



Diseno de

montaje de
escaparates

DESCRIPCION DEL CURSO:

Desarrollar labores de diseno del montaje de un escaparate,
atendiendo a los distintos segmentos de actividad econdmica,
utilizando los programas de disenNo mas usados y presupuestar un
montaje.

DURACION: 100 horas

CONTENIDO
1. EL ESCAPARATE Y SU EVOLUCION HISTORICA

2. PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DEL ESCAPARATE

3. FORMACION Y CONOCIMIENTOS DEL ESCAPARATISTA

4. LA COMPOSICION Y SUS PRINCIPIOS

5. TIPOS DE ESCAPARATE

6. EL COLOR

7.FASES DEL MONTAJE DEL ESCAPARATE

8. EL ESPACIO DISPONIBLE: DIMENSIONES Y PROPORCIONES
9. METODO PARA PRESUPUESTAR EL MONTAJE

10. MATERIALES Y HERRAMIENTAS DEL ESCAPARATISTA

1. NOCIONES DE CARPINTERIA: ENSAMBLAJES

12. FORRADO DE BASTIDORES

13. PINTURA

14. ELECTRICIDAD Y LUMINOTECNIA

15. CREACION DEL BOCETO

16. MAQUETACION

17. ROTULACION Y CARTELERIA: PROGRAMAS MAS USADOS
18. LAS ETIQUETAS Y LA NORMATIVA

19. SOPORTES Y EXPOSITORES

21. LA IMAGEN EXTERIOR

22. EL MONTAJE DE ESCAPARATES PARA DIFERENTES SEGMENTOS DEL
MERCADO



Posicionamiento
en buscadores

DESCRIPCION DE CURSO:

Adquirir los conocimientos, habilidadesy
estrategias necesarias para lograr posicionar
su pagina Web en las primeras posiciones.

DURACION: 50h.

CONTENIDO
1. INTRODUCCION

2. FACTORES ON-SITE.

3. FACTORES OFF-SITE.

4. OBJETIVOS.

5. ESTRATEGIA Y METODOLOGIA.
CONCLUSIONES Y SEGUIMIENTO

Gestion del
marketing 2.0

DESCRIPCION DEL CURSO:

Utilizar las técnicas de marketing 2.0, y
reconocer sus aplicaciones en la reputacion
y presencia web de las organizaciones

DURACION: 90h.

CONTENIDO
1. INTRODUCCION A LA TECNOLOGIA WEB 2.0

2. MAS ALLA DEL BANNER

3. EMAIL MARKETING, UN ARMA DE DOBLE
FILO

4. ELIGIENDO LAS PALABRAS ADECUADAS
5. ESCUCHAR A LOS SOCIAL MEDIA

6. VIRALIZAR EL MENSAJE

7. GESTIONAR LA REPUTACION ON-LINE
8. ANALITICA WEB



Negocios Online

y comercio
electrénico

DESCRIPCION DEL CURSO:

Identificar los aspectos necesarios para la creacion, desarrollo y gestion de
negocios online: la creacion de un posicionamiento, el desarrollo de contenidos,
creacion de las ofertas y servicios, la integracion con el negocio tradicional, asi
como dominar los aspectos mas operativos y fundamentales de dinamizacion.

DURACION: 80h.

CONTENIDO
1. COMO PLANIFICARY DESARROLLAR UN PLAN ESTRATEGICO DE COMERCIO

ELECTRONICO

2. PUESTA EN MARCHA: ; COMO CREAR O ADAPTAR UN NEGOCIO ON LINE (1):
BACK END

3. PUESTA EN MARCHA: ; COMO CONSTRUIR UNA WEBSITE DE EXITO EN
COMERCIO ELECTRONICO? (l1): FRONT END.

4. ASPECTOS JURIDICOS EN EL COMERCIO ELECTRONICO

5. FINANCIACION DE PROYECTOS DE COMERCIO ELECTRONICO

6. ACCIONES DE CAPTACION ENFOCADA A COMERCIO ELECTRONICO

7. FIDELIZACION EN COMERCIO ELECTRONICO: COMO INCREMENTAR LAS
VENTAS DE CLIENTES

8. COMO REALIZAR COMERCIO ELECTRONICO INTERNACIONAL

9. COMO GESTIONAR LA LOGISTICAY FULFILLMENTEN EL COMERCIO
ELECTRONICO

10. SEGURIDAD EN LOS MEDIOS DE PAGO ON LINE

1. COMERCIO ELECTRONICO EN UN ENTORNO B2B



Comercio en
internet.
Optimizacion de
recursos

DESCRIPCION DEL CURSO:

Analizaren qué forma el uso de internet
puede ayudarnos a mejorar los resultados
empresariales, aprendiendo a utilizar las
herramientas que permitan minimizar
costes y aumentar los ingresos y clientes.
Utilizar las técnicas basicas de presencia en
redes socialesy generar ingresos con el
comercio electrénico.

DURACION: 90h.

CONTENIDO
1. MINIMIZAR COSTES

2. AUMENTAR LOS POSIBLES CLIENTES
(MARKETING 2.0)

3. PRESENCIA EN LAS REDES SOCIALES
4. CREAR INGRESOS (COMERCIO
ELECTRONICO)

Habilidades de
comuhnicacion
con el cliente
para
vendedores

DESCRIPCION DE CURSO:

Dominar las técnicas de comunicacion
necesarias para mantener una relacion
eficaz en el proceso de venta, manejando las
técnicas comerciales que deben utilizar en
el mismo. Identificar las mejores cualidades
de un vendedor, asi como las necesidades
de los clientes.

DURACION: 50h.

CONTENIDO
1. EL CONCEPTO DE VENTAY LA

COMUNICACION EMPRESARIAL

2. IDENTIFICAR LAS NECESIDADES DEL
CLIENTE (1)

3. IDENTIFICAR LAS NECESIDADES DEL
CLIENTE (II)

4. LAS CUALIDADES DEL VENDEDOR

5. LA COMUNICACION COMERCIAL Y EL
PROCESO DE VENTA
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Habilidades sociales
de atencion al
cliente en la venta

Promociones
comerciales en el
punto de venta y on
line

DESCRIPCION DEL CURSO:

Identificar las actitudes, técnicas de
animacion y aplicaciones informaticas para
la organizacidon y control de las acciones
promocionales en el punto de venta y en
acciones promocionales ON LINE.

DURACION: 70horas

CONTENIDO
1. PROMOCION EN EL PUNTO DE VENTA.

2. MERCHANDISING Y ANIMACION DEL PUNTO
DE VENTA.

3. CONTROL DE LAS ACCIONES
PROMOCIONALES.

4. ACCIONES PROMOCIONALES ONLINE.

DESCRIPCION DEL CURSO:

Adquirir conocimientos para implantar un
pequefo comercio, resolver problemas y
tomar decisiones de acuerdo con |la
legislacion vigente.

DURACION: 45horas

CONTENIDO
1. DIFERENCIACION ENTRE LAS DIFERENTES

AREAS DE TRABAJO Y SUS
RESPONSABILIDADES DE CARA AL CLIENTE.

2. AREAS COMUNES DE TRABAJO Y REPARTO DE
FUNCIONES.

3. TRATO INDIRECTO CON EL GRUPO DE

CLIENTES.

TRATO DIRECTO PERSONAL CON EL CLIENTE.

PROCESO DE VENTA.

FASES DE ATENCION AL CLIENTE.

COMPETENCIAS EMOCIONALES.

EL PROCESO DE COMUNICACION.

EL CONTENIDO Y LA ESTRUCTURA DE LA

COMUNICACION.

10. LA COMUNICACION ORAL.

11.HABILIDADES PRINCIPALES.

12.ASERTIVIDAD Y AUTOAFIRMACION.

13.COACHING.

14.0TRAS TECNICAS PARA LA MEJORA DE LAS
HABILIDADES SOCIALES.

15. CALIDAD.
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Posicionamiento en
la web para el
emprendimiento

DESCRIPCION DE CURSO:

Aplicar técnicas de posicionamiento de
paginas web a la hora de emprender un
negocio, tanto las correspondientes al
posicionamiento natural o SEO, como la
creacion de campanas de publicidad online
(SEM), a la vez que aprender a ejecutar
acciones que hagan gue un nuevo negocio
se situe entre los primeros puestos en los
resultados de las busquedas que realizan los
usuarios en Google, Yahoo, MSN y otros
buscadores, y obtener los conocimientos
basicos para disenar una web 3.0 como
estrategia para dar mayor presencia a un
negocio.

DURACION: 90h.

CONTENIDO
1. COMO POSICIONAR PAGINAS WEB CUANDO

SE EMPRENDE UN NEGOCIO

2. EL EMPRENDEDOR COMO ANALISTA WEB:
COMO DISENAR UNA WEB Y MEDIR EL
TRAFICO CON GOOGLE ANALYTICS

Gestion de ventas,
marketing directo
y utilizacion de
redes sociales en la
gestion comercial

DESCRIPCION DEL CURSO:

Aplicar técnicas de marketing directo y
digital a la gestion de ventas y de
relacion con los clientes

DURACION: 100h.

CONTENIDO

1. GESTION DE LA VENTA Y SU COBRO.
ATENCION DE QUEJAS Y RECLAMACIONES
2. HERRAMIENTAS DE LA GESTION
COMERCIAL. SEGUIMIENTO DESPUES DE
EVENTOS O ACCIONES COMERCIALES.

3. MARKETING DIRECTO.

4. MARKETING DIGITAL. UTILIZACION DE LAS
REDES SOCIALES Y OTRAS HERRAMIENTAS
WEB EN LA GESTION COMERCIALY DE
MARKETING.



Herramientas en internet:
comercio electronico

DESCRIPCION DE CURSO:

Dominar las principales herramientas existentes en Internet, adquirir los conocimientos
en relacion a las técnicas de marketing en la red y ser capaz de publicitar, vender vy
adquirir productos de modo seguro y eficiente a través de ella.

DURACION: 80h.

CONTENIDO

1.INTRODUCCION Y CONCEPTOS GENERALES.
2.COMERCIO ELECTRONICO.

3.MARKETING E INTERNET.

4.LA WEB.



CONVOCATORIA 2022 - PLAN SECTORIAL COMERCIO

Codigo

Ambito sectorial SECTOR CHAE 5 Denominacidén Convenio Ambito Territorial
—_— T R ——— Convenio e e, —_———
46.11 Intermediarios del comercio de materias
primas agrarias, animales vivos, materias primas 01000325011881 CONVENID COMERCID ALIMENTACION Alava
textiles y productos semielaberados DEALAVA
4§.12 Intermediarios del comercio' d_e cor.nbustil?les, CONVENIO COMERCIO CALZADO DE )
minerales, metalesy productos quimicos industriales 01000335011981 Alava
ALAVA
45.14  Intermedizarios del comercio de maguinaria, equipo -
Incustrial, embarcacionesy aeronaves (1000355011981  |COMERCIO MUEBLES Alava
4615 Intermediarics del comerzio de muebles, B
articulos para el hogar y ferreterfa (1000365011981  |COMERCIO TEXTIL Alava
46.16 Intermediarios del comercio de textiles,
prendas de vestir, peleterfa, calzado y articulos de 02000025011582 |COMERCIOEN GENERAL Albacete
cuerg
46,17 Intermediarios del comercio de productes )
alimenticios, bebidas y tabaco 03000035011582 |INDUSTRIA COMERCIO VINICOLAS Alicante/alacant
46.18 Int diarios del comercio ializados en
la venta de otros productos especificos 03000255011582 |COMERCIO DEL METAL Alicante/alacant
:iirgm;nlermediarios del comercio de productos IS COMERCIO MAYORISTAS DE " "
ALIMENTACION TG AL
46.21 Comercio al por mayer de cereales, tabaco en
rama, simientesy alimentos para animales COMERCIO DE MINORISTAS ¥
03000335011981  |MAYORISTAS ¥ EXPORTADORES DE Alicante/Alacant
CALZADO Y ARTICULOS DE PIELY VIAJE
46.23 Comercio al por mayoer de animales vivos COMERCIO DE CURTIDOS Y ARTICULOS
3000455011981 |00 0 b1 cruzapo Alicante/Alacant
I ] 46.22 Comercio al por mayor de flores y plantas SUPERMERCADOS AUTOSERVICIOS Y
3000655011981 |DETALLISTAS DE ALIMENTACION EN AlicantefAlacant
GENERAL
I I I R P e tes vl 03000855011981 |COMERCIOTEXTIL Alicante/Alacant
45.11 WVenta de automaviles y vehiculas de motor COMERCIO DEL MUEBLE CESTERIA Y
! ligeros 03001045011982 | ARTICULOS DE MIMBRE ¥ JUNCO AlicantefAlacant
4515 Venta de otros vehiculos de motor [ASENTADORES Y MAYORISTAS DE
7! All Al
m 0300287501998 |co\iTas, HORTALIZAS Y PLATANOS T AT
45.31 Comercio al por mayor de repuestos y .
N . 04000115011582 |COMERCIO TEXTIL Almeria
aceesorios de vehiculos de motor
4532 Cemercio al par menar de repuestos y .
T o] e e (4000175011982 |DEPENDENCIA MERCANTIL Almeria
45.40 Venta, mantenimientoy reparacidn de -
motocitletasy de sus repuestosy Bccesorios (5000025011981 |COMERCIO GENERAL Avila
46.21 Comercio al por mayor de cueros y pieles .
06000135011581 |COMERCIO ALIMENTACION Badajoz
.. io al
:grifmf“‘erc"’ e E T TR e T 6000145011981 |COMERCIO METAL Badajoz
> 46.33 Comercio al por mayoer de preductos ldcteos,
huevos, acsites y grasas comestibles 06000155011981  |COMERCIO TEXTIL Badajoz
5 COMERCIO 46,34 Comercio al por mayor de bebidas EDULE25011990 COMERCIC DE LA MADERA ¥ DEL Badajoz
MUEBLE
;16‘;35 Comercio al por mayer de preductos del COMERCIO DEL CALZADO ARTICULOS DE »
T ahaco 0600056501159 7 PIEL ¥ VIAJE Badajoz
U 45.24 Comercia al por mayor de cueros y pleles SECTOR DEL COMERCIO DE OFTICA DE
06001615012007 |, » pRovINCIA DE BADAIDZ Badajoz
m 46.37 Comercio al por mayor de café, té, cacaoy 07000195011981  |comEeRcIO Balears{llles)
46.38 Comercio al por mayor de pescados, mariscos COMERG DE LA PELL DE L& PROVINCIA
w y otros productos alimenticios 08000735011994 | paRcELONA Bamelona
46.::9 Cum?_rcio a_l ?or ma\-rcér, no especializado, de COMERC DE CANSALADERS,
CLec T G I e 2, D R ORO00755011993  |CARNISSERS, DESPULLES COMESTIBLES | |Barcelona
DETALLISTES DE VOLATE
46.41 Comercio al por mayor de textiles COMERC DEL METALL DE LA PROVINCIA 7
o 0BODO765011883 [ ot Barcelona
46.42 Comercio al por mayoer de prendas de vestiry COMERC | IMPORTADORS D'ARTICLES
calzado 0B000785011994 |FOTOGRAFICS DE LA PROVINCIA DE Barcelona
BARCELONA.
dIE'AS dCD"‘.ET_i“ ol Pecmavordeiparstes . . [comerg TEXTIL DE LA PROVINGIA DE ,
electrodomesticos 0800079501199 BARCELONA Barcelona
46.44 Comercio al por mayor de porcelana, DETALLISTES D'ALIMENTACIO,
q cristaleria y articulos de limpieza 0800129501994 [XARCUTERIES | MANTEGUERIES, Barcelona
LLETERIES | GRANGES I LLE
46,45 Comercio al por mayor de productos de DISTRIBUTDORS MAJORISTES
perfumeriay cosmética DBO01355011994 |D"ALIMENTACIO DE LA PROVINCIA DE Barcelona
BARCELONA
45.45 Comercioal pormayor de productos farmacéutiens EMPRESES CONSIGNATARIES DEL
08001525012001 |MERCAT CENTRAL DEL PELX DE Barcelona
BARCELONA
46.47 Comercioal pormayor de muebles, alfombrasy SUPERMERCATS | AUTOSERVEIS DE LA
aparatos de iluminacidn 0BOO4LBSD11S82 | o iic 1A DE BARCELONA Barcelona
46,48 Comercio al por mayor de articulos de relojeria COMERC D'OPTICA AL DETALL DE LA
yioyerla OBO0SBISOILIIE o OVINCIA DE BARCELONA RSl ohe
A io al artieul
jS,—_, jo:éosr:ii;cm al por mayor de otros articulos de COMERC PEIX FRESC | CONGELAT DE LA
0B007015011594 PROVINEIS DE BARCELOMA Barcelona
46.51 Comercic al por mayor de ordenadores, COMERCIO ALIMENTACION-
equipos periféricos y programas informdticos MAYORISTAS DE
pooooo7so119az  |COLONIALES,DETALLISTAS DE Burgos
ULTRAMARINOS SUPERMERCADOS ¥
[AUTOSERVICIOS
46.52 Comercio al por mayor de equipos electronicos
y de telecomunicaciones y sus compenentes 09000095011981  |COMERCIO METAL Burgos
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5 COMERCIO

4661 Comercio al por mayor de magquinaria, equipos
¥ suministros agricelas

#46.62 Comercéo al por mayor de maquinas
herramienta

46.63 Comercio al por mayor de magquinaria para la
mineria, la construccidn y [a ingenieria civil

d6.64 Comercio al por mayor de magquinaria para la
industria textil y de magquinas de coser y tricotar

d46.65 Comercio al por mayor de muebles de oficina

#6.66 Comercio al por mayor de otra maquinaria y
equipo de oficina

4669 Comercio al par mayor de otra maquinaria y
|equipo

46.71 Comercio al por mayor de combustibles salidos,
liguidos y gasensos, ¥ productos similares

46.72 Comercia al por mayor de metales y minarales
metalieos

46.73 Comercio al por mayor de madera, materiales de
construccidn y aparatos sanitarios

45.74 Comercio al por mayor de ferreteria, fontaneria y
calefaccidn

46.75 Comercio al por mayor de productos guimicos

46.76 Comercio al por mayor de otros productos
semielaboradas

46.77 Comercio al por mayor de chatarra y
productos de desecha

45690 Comercio al por mayor no especiafizado

47.11 Comercio al por menor en establecimientos no
especializados, con predeminio en productos
alimenticios, bebidas y tabaco

47.19 Otro comercic al por menor en
establecimientos no especializados

47.21 Comercio al por menor de frutas y hortalizas
en establecimientos especializados

47.22 Comercio al por menor de came y productos
carnicos en establecimientos especializades

47.23 Comercio al por menor de pescados y mariscos
en establecimientos especializados

47.24 Comercio al por menor de pan y productos de
panaderia, confiteria y pasteleria en establecimientos
especializados

47.29 Otro comercio al por menor de productes
alimenticios en establecimientos especializados

47.41 Comercio al por menor de ordenadores,
equipos periféricos y programas informaticos en
establecimientos especializados

47.42 Comercio al por menor de equipos de
telecomunicaciones en establecimientos
especializados

47.43 Comercio al por menor de equipos de audio y
video en establecimientos especializados

47.51 Comercio al por menor de textiles en
establecimientos especializados

47.52 Comercio al por menor de ferrateria, pintura y
vidrio en establecimientos especializados

09000105011982

09000115011981

09000395011981

09001375012008

10000055011982

11000115011982

11000475011982

11000534011982

11000725011981

11000915011982

11000985011982

11001214011982

11003305012001

12000145011%66

12000165011365

12000295011366

12001375011988

13000075011982

13000085011982

14000025011981

15000295011982

15000335011982

15001005011981

15003955012002

16000055011981

17000035011994

17100015012015

(COMERCID MINTO

[COMERCIO DEL MUEBLE

(CONVENIO COLECTIVD PARA LA
INDUSTRIA ELABORADORA,
(ALMACENISTAS ¥ DISTRIBUIDORES DE
(VINGS, CERVEZAS, LICORES ¥ OTRAS
BEBIDAS ESPIRITUOSAS DE LA
PROVINCIA DE BURGOS

[COMERCID DE EQUIPAMIENTO DE LA
PERSOMA

[COMERCID GENERAL

(CONVENIO PROVINCIAL DE COMERCID
ALIMENTACION MAYORISTAS DE
ACADIZ

(COMERCIO EN GEMNERAL DE LA PIELY
(CALZADD

MAYORISTAS DE FRUTAS ¥ HORTALIZAS
DE JEREZ

(CONMVENIO COLECTIVO DE COMERCIO
DE TENDOS EN GEMERAL, MERCERIA,
PAQUETERIA ¥ QUINCALLA DE LA
PROVINCIA DE CADIZ

(COMERCID DEL METAL

[COMERCIO DE MUEBLES

FRUTAS ¥ HORTALIZAS DE CADIZ

DETALLISTAS DE
ULTRAMARINGS, SUPERMERCADDS ¥
ALTOSERVICIOS

(COMERCIO TEXTIL
(ALMACENISTAS DE ALIMENTACION AL
POR MAYOR

(COMERCIO METAL

(CONVENIO COLECTIVO PROVINCIAL DE
TRABAID EMPRESAS DE
SUPERMERCADDS ¥ AUTOSERVICIOS
(CASTELLON

[COMERCIO EN GENERAL

(COMERCIO TEXTIL

[COMERCIO EN GENERAL

(COMERCIO DE ALIMENTACION

(COMERCIO DEL MUEBLE

MAYORISTAS DE FRUTAS VARIAS
HORTALIZAS ¥ PLATANOS

(COMERCIO VARIO

[CONVENIO COLECTIVO DE COMERCIO
EN GENERAL DE LA PROVINCIA DE
(CUENCA

COMERC EN GENERAL DE LA PROVINCLA
DE GIRONA

[CONVENI COL-LECTIL DE TREBALL DEL
SECTOR DE SUPERMERCATS |
(AUTOSERVEIS DE LA PROVINCIA DE

Burgos

Burgos

Burgos

Burgos

Caceres

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Cadiz

Castellon/Castello

Castelldn/Castella

Castelldn/Castella

Castellon/Castello

Ciudad Real

Ciudad Real

Cardoba

Corufia (4]

Corufia {A)

Corufia (4]

Corufia (A]

Cuenca

Girona

Girona
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4761 Comercio al por menor de fibres en
establecimientos espedalizados

47.62 Comercio al por menor de periddicos y
articubos de papeferia en establecimientos

especiafizados

47.63 Comercio al por menor de grabaciones de
miksica y video en establecimientos especializados

4764 Comercio al por menar de articulos deportivos en
establecimienios especializados

47.65 Comercie al por menor de juegos y Juguetes en
establecimientos especializados

4771 Comercio al por menor de prendas de vestir en
establecimienios especializados

47.72 Comercio al por menor de calzado y articulos
de cuero en establecimientos especializados

47.74 Comercio al por menor de articulos médicos y
ortopédicos en estabiecimientos especializados

47.75 Comercio al por menor de productos
cosméticos @ higignicos en establecimientos
especializados

47.76 Comercio al por menor de flores, plantas,
semillas, fertilizantes, animales de compafifa y
alimentos para los mismos en establecimientos
especializadas

47.77 Comercio al por menor de articulos de
relojeria y joyeria en establecimientos especializados

47.78 Mro comercio al por menor de articulos
nuevos en establecimientos especializados

47.7% Comercio al por menor de articulos de
segunda mano en establecimientos especializados

47.81 Comercio al por menor de productas
alimenticios, bebidas y tabaco en puestos de venta y
mercadillos

4782 Comerco al por menor de productas textiles,
prendas de vestir y calzado en puestos de venta y
mrcadillos

47.8%9 Comercio al por menor de otros productos en
puestos de venta y mercadillos

47.91 Comercio al por menor por correspondencia o
Internet

47.9% Mro comercio al por menor no realizado ni en
establecimientos, ni en puestos de venta ni en
marcadillos

77.21 Alguiler de articulos de ocio y deportivos

77.22 Alguiler de cintas de video y discos

7729 Alguiler de otros efectos personales y articulos
de uso doméstico

20000305011984

20000325011981

20000345011981

20000355011981

20000415011981

20000625011981

20001015011982

21000575011981

21001905012002

21001915012001

21100015012015

2000075012004

23000105011982

23000135011982

23000285011983

23000315011983

23000325011984

23000345011981

23000685011990

23001385012004

23101495012017

24001005011987
24001105011981

24001 205011980

24001305011980
24001405011980
24002905011980

24100305012018

25000065011993
25000865012001

25100035012015

AFAARAICAY 1RAR

[COMERCIO EN GENERAL

(COMERCIO DEL METAL

(COMERCIO DE LA PIEL

COMERCIO TEXTIL
(CONVENIO COLECTIVG DE CONFITERIAS
Y PASTELERIAS DE GIPUZKOA

MAYORISTAS DE FRUTOS ¥ PRODUCTOS
HORTICOLAS

MAYORISTAS DE PESCADOS ¥ MARISCOS
FRESCOS ¥ CONGELADOS

(COMERCIO DE ALIMENTACION

[COMERCIO EN GENERAL

SECTOR DE AUTOMOCION

(CONVENIO COLECTIVO PARA EL SECTOR
DE SUMINISTROS INDUSTRIALES DE LA
PROVINCIA DE HUELVA

(COMERCIO EN GENERAL {Huesca)

(COMERCIO DE MUEBLES

(COMERCIO MATERIALES DE LA
(COMSTRUCCION

(COMERCIO TEXTIL

(COMERCIO DEL CALZADOD

[COMERCIO DEL METAL Y LA
ELECTRICIDAD

[COMERCIO DEL PAPEL

[COMERCIO DE ALIMENTACION

ACTIVIDADES COMERCIALES DIVERSAS

(COMERCIO EN GEMERAL

[COMERCIO ALIMENTACION
[COMERCIO MATERIALES

(CONSTRUCCION [ALMACEMES)
(COMERCIO METAL

(COMERCIO PIEL
(COMERCIO TEXTIL
(COMERCIO DE LA MADERA Y DEL

(CONVENIO COLECTIVG DE TRABAID,
AMBITO PROVINCIAL DE LOS SECTORES
DEL COMERCIO DE LA PIEL ¥ COMERCID
TEXTIL DE LA PROVINCIA DE LEON

(COMERC EN GENERAL

SECTOR DEL COMERC AL DETALL
O'OPTIQUES DE LES COMARQUES DE
(CONVENI COL-LECTIU DE TREBALL DEL
SECTOR DE SUPERMERCATS 1
ALTOSERVEIS DE LA PROVINCIA DE
LLEIDA

(CONVENIO COLECTIVO PROVINCIAL

RARE I RS R R G LA

Guiplizooa

Guiplizcoa

Guiplizooa

Guiplizcoa

Guiplizcoa

Guipiizcoa

Guipiizooa

Huelva

Huglva

Huelva

Huelha

Huesca

Jaén

laén

laén

Jaén

laén

ladn

laén

laén

laén

Ueida
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25000765011981
2B000775011981

2B000785011982

28000795011982
23000805011982

2R001025011381

28002785011582

2B002795011381

2B003015011981

28014085012007

29D04B650119492

30000265011981

300002 75011981

30000285011981

31001505011981

31001605011981

31001805011%81

1001905011981

31001955011381

31002005011582

310021550119599
31002305011981

31003605011381

3000125011981
32000135011581
32000145011981
32000545011991
3000965012003

33000025011578

3300022501197

33000235011380

33000245011579

33000255011973

33001115011582

34000085011981
34000525011981

4000875012004

5000495011981

35000505011981

ALMACENISTAS DE PATATAS
COMERCIC PIEL

COMERCIO RECAMBIOS ¥ ACCESORIOS
AUTOMOVILES

COMERCIO TEXTIL

COMERCIO VARIO

CONFITERIAS PASTELERIAS Y
REPOSTERIA {COMERCIO E INDUSTRILA)

CONVENIO COLECTIVO DEL SECTOR DE
MAYORISTAS ¥ EXPORTADORES DE
PESCADOS DE LA COMUNIDAD DE
MADRID

CONVENIO COLECTIVO DEL SECTOR DE
MERCADOS MUNICIPALES ¥ GALERIAS
DE ALIMENTACION DE LA COMUNIDAD
DE MADRID

OFTICA. (COMERCIO TALLERES
FABRICACION ETC)

COMERCIO MAYORISTA Y MINORISTA
DE JUGUETES, DEFORTES, ARMERIAS
DEPORTIVAS, CERAMICA, VIDRIO
ILUMINACION ¥ REGALOS

COMERCIO EN GENERAL PARA MALAGA
¥ PROVINCEA

COMERCIO ALIMENTACION
[DETALLISTA, SUPERMERCADOS ¥
AUTOSERVICIOS DE ALIMENTACION)

MAYORISTAS DE ALIMENTACION DE LA
COMUNIDAD AUTONOMA DE LA
REGION DE MURCLA

COMERCIOD GENERAL

COMERCIO ALIMENTACION
[ALMACENES)

COMERCIO DE ALIMENTACION [ANTES
DETALLISTAS DE AUTOSERVICIOS ¥
SUPERMERCADOS)

COMERCIO DROGUERIA HERBORISTERIA
ORTOPEDIA Y PERFUMERIA (DETALL)

COMEROID GANADERIA

COMERCIO DE LA MADERA Y CORCHO

COMERCIO METAL

COMERCIO DE DPTICAS
COMERCIO TEXTIL

FRUTAS VERDURAS, PATATAS Y
PLATANOS [ALMACENES])

COMEROID DEL METAL

COMERCIO DE LA PIEL (CALZADOS Y
COMERCIO TEXTIL

COMERCIO DE ALIMENTACION
COMERCIO DE MATERIALES PARA LA
CONSTRUCCION ¥ SANEAMIENTO

ALMACENES DE MATERIAL
ELECTRICO[ASOMATEL)

CONVENIO COLECTIVO DE MAYORISTAS
DE ALIMENTACIHIN DEL PRINCIPADO DE
ASTURIAS

CONVENIO COLECTIVO DE MINORISTAS
DE ALIMENTACIHIN DEL PRINCIPADO DE
ASTURIAS

COMERCIO EN GEMERAL DEL
PRINCIPADO DE ASTURIAS

COMERCIO EQUIPOS RECAMEID Y
ACCESORIOS AUTOMOVILES
COMPRAVENTA ¥/O REPARACION DEL
AUTOMOVIL, REPARACION ¥ VENTA DE
MOTOCICLETAS DEL PRINCIPADO DE
ASTURIAS

COMERCIO DEL METAL

COMERCIO GANADERIA

COMERCIO GENERAL

COMERCIO DE FERRETERIA, EFECTOS
NAVALES, MATERIALES ELECTRICOS,
ELECTRODOMESTICOS, IOYERIA Y
PLATERIA, MUEBLES METALICOS ¥
OTROS DE LA ACTIVIDAD COMERCIAL

COMERCIO DEL MUEBLE

COMERCIO PARA LOS GRUPOS DE

Tadrid
fzdrid

Madrid

MMadrid
Tadrid

Madrid

Madrid

Madrid

Madrid

Madrid

Malaga

Murcia

Murcia

Murcia

Mavarra

Mavarra

Mawvarra

Mavarra

Mavarra

Mawvarra

Mawvarra
Mawvarra

Mavarra

Ourense
Durense
Ourense
Ourense
Ourense

Asturias

Asturias

Asturias

Asturias

Asturias

Asturias

Palencia

Palencia

Palencia

Palmas {Las)

Palmas {Las)
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36000355011%85
36000365011981
36000375011981

36001445011582

360018350119492

36100054012011

3T000095011981
37000105011981
3B000435011982
3B0004450119E4
8000465011984

3ROO1I625011989
3B003305012000
30000275011982
30000285011982

39000295011981

39000315011981
309000335011982
390012450119E8
39001575011983

30003 285012008

A0000085011982

A1000085011581

41000105011982

41000765011981

41000815011981

A41003455011998

A2000025011981
43000105011994

43000115011994

43000195011994

43000505011994

430008650119495

A3001475011996

43002185012001

43100015012015

43100025012015

A4000055011581
A5000125011981

45000135011981
A6000235011982

46000265011982

46000325011981

46000535011981
46000555011%82
46000835011981

46000865011381
AG000A05011982

4600065011982
AT000065011982

AT000075011983

ABDOO075011981

COMERCIO DE MUEBLES
COMEROIO DEL METAL
COMERCIO DETALLISTA TEXTIL

VENTA MAYOR TENIDOS MERCERIA Y
PAQUETERIA

MAIORISTAS DE FROITAS E PRODUCTOS
HORTICOLAS DE PONTEVEDRA,

COMERCIO MENOR DE JUGUETES,
ARTICULOS DEPORTIVOS, DE BAZARES,
DE REGALO, ADORNG ¥ RECLAMD

COMERCIO GANADERIA

COMERCIO GEMERAL
COMERCIO DE AUTOMOWVILES,
ACCESORIOS ¥ RECAMBIOS
COMERCIO DE BAZARES

COMERCIO TEXTIL, CALZADO Y PIEL

COMERCIO DEL MUEBLE

COMERCIO DE ALIMENTACION
COMERCIO ALMACENISTAS DE
COMERCIO CALZADO, PIEL ¥ CURTIDD

COMERCIO DE LA MADERA Y EL MUEBLE

COMEROIO DEL METAL

COMERCIO TEXTIL

MAYORISTAS DE FRUTAS Y HORTALIZAS
COMERCID DETALLISTAS DE
COMERCIO DE CARNICERIAS ¥
CHARCUTERIAS DE CANTABRIA
COMEROIO GENERAL

ALMACENISTAS DE HIERROS, TUBERIAS,
ACERODS ¥ MATERIAL NO FERRED

ALMACENISTAS ¥ DETALLISTAS DE
ALIMENTACION

MAGLINARIA IND, AGRICOLA, MATERIAL
ELECT APTOS

ELECTRODOMESTIC, MOBILIARIO ¥
MATERIAL DE OFICINA

COMERCIO DEL

AUTOMOVIL, CARAVANAS,
MOTOCICLETAS, BICICLETAS ¥ SUS
ACCESORIOS

COMERCIO DEL MUEBLE,
ANTIGLUEDADES, ¥ OBIETOS DE ARTE. ...

COMEROIO GENERAL
COMERC DEL METALL

COMERG TEXTIL

DETALLISTES D'ULTRAMARING |
QUEVILRES, SUPERMERCATS I
ALTOSERVEIS

MAJORISTES D'ALIMENTACIC | CENTRES
DE DISTRIBUCKD

FRUITES, VERDURES | HORTALISSES DEL
MERCAT DE REUS | TARRAGOMA

COMERC DE MATERIALS DE LA
CONSTRUCCID

COMERC AL DETALL D'OPTIQUES DE
TARRAGONA

SUPERMERCATS | AUTOSERVELS

D' ALIMENTACID

CONVENI COL-LECTIL DE TREBALL DEL
SECTOR DE COMERC MINORISTA DE
COMERCIO GEMERAL

COMERCID ALIMENTACION

COMERCIO GENERAL

COMERCIO DEL METAL

SECTOR DE SUPERMERCADOS ¥
AUTOSERVICIOS DE LA PROVINCIA DE
WVALENCIA

DETALLISTAS DE ULTRAMARINOS Y
SIMILARES

COMERCIO DE ACTWVIDADES DIVERSAS
COMERCIO TEXTIL

COMERCIO DE MUEBLES

COMERCIO DEL CALZADO

ALMACENISTAS DE ALIMENTACION

COMERCIO MATERIALES DE
COMERCIO ALIMENTACION
COMERCIO GENERAL [EXCEFTO
ALIMENTACHIN)

ALMACENISTAS DE FRUTAS ¥ PROD.
HORTICOLAS ¥ ALMACENISTAS

Pontevedra
Pontevedra
Pontevedra

Pontevedra

Pontevedra

Pontevedra

Salamanca
Salamanca
Santa Cruz de Tenerife
Santa Cruz de Tenerife
Santa Cruz de Tenerife

Santa Cruz de Tenerife
Santa Cruz de Tenerife
Cantabria
Cantabria

Cantabria

Cantabria
Cantabria
Cantabriz
Cantabriz

Cantabria

Sepovia

Sevilka

Sevilla

Sevilla

Sevilla

Sevilka

Saria
Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Tarragona

Teruel
Toledo

Toledo

Valenda/Valéncia

Valencia/Valencia

Valencia/Valencia

Valenda/Vakencia
Valencia/Valencia
Valendia/Valéncia

Valencia/Valencia
Valenda/valeéncia

Valencia/Vakencia
Valladolid

Valladolid

Vizcaya
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A5000705011982  |COMERCIO PIEL Zamora
49000805011981  |COMERCIO TEXTIL Lamora
CONVENIO COLECTIVO DEL SECTOR DE
49100095012017 [COMERCIO DE LA PROVINCIA DE Zamora
ZAMORA
CONVENIO COLECTIVO DEL SECTOR DE
. . ALMACENAJE ¥ DISTRIBUCION DE
SO0CCASSOLSEL | | IMENTACION DE LA PROVINCIADE | 28952
ZARAGOZA
50000255011983  [COMERCIO CALZADO Zaragoea
COMERCIO JUGLIETES DEPORTES
S000027SO1LEZ | e TICULOS REGALO ETC. sl
S0000285011982 |COMERCIO METAL Zaragora
S0000295011982 |COMERCIO MUEBLES Zaragoza
50000205011982  [COMERCIO TEXTIL Zaragoea
L PESCADD (MAYORISTAS ASENTADORES
50000935011981 ¥ DETALLISTAS) Zaragoza
50001215011982 |COMERCIO DE OPTICA Zaragoza
DETALLISTAS ¥ AUTOSERVICIOS DE
50001255011982 AUMENTACION Zaragoza
51000085011982 |COMERCIO DE CEUTA Ceuta
52000315011981 [COMERCIO EN GENERAL Meliltz
MEDIANAS SUPERFICIES DE - .
TBO00LTSO12003 | pycrRiBUICIAN DE ALIMENTACIAN Sk
70 35011993 COMERC DE VIDRE, Pi5a, CERAMICA | Catalufia
oocs SIMILARS
COMERC DE CATALUNYA PER A
T9001495011999  |SUBSECTORS | EMPRESES SENSE Catalufia
COMNVENI PROPI
79001695012000 |COMERC DEL MOBLE DE CATALUNYA Catalufia
9002175012004  |CONVEMI COLLECTIU DE FRUITS SECS Catalufia
5 COMERCIO
11 CONVENI COLLECTIU DE TREBALL DE
9002935012011  |SUPERMERCATS | AUTOSERVELS Catalufia
D'ALIMENTACH) DE CATALUNYA
1l CONVEMI COL-LECTIU MARC DEL
79100145012016 |SECTOR DE MAJIORISTES Catalufia
D'ALIMENTACIO DE CATALUNYA
SECTOR MINORISTA DE CARNICERIA g
20000385011999 PARA CASTELLON ¥ VALENCIA Comunitat Valendana
2010165012019  |COMERCIO ACTIVIDADES DIVERSAS Comunitat Valendana
| ACUERDD MARCO DEL COMERCIO DE "
86100015072015 | o Pais Vasco
COMERCID AL POR MAYOR E
IMPORTADORES DE PRODUCTOS
SI00LOISOILIEL | iNAICOS INDUSTRIALES ¥ DE Ftoat
DROGUERIA, PERFUMERIA Y ANEXOS
CICLO DE COMERCIO DEL PAPEL ¥ ARTES
S9001105011981 GRAFICAS Estatal
COMERCIO MAYORISTAS
99001115011981  |DISTRIBUIDORES ESPECIALIDADES ¥ Estatal
PRODUCTOS FARMACEUTICAS
99001125011982 |COMERCIO DE FLORES Y PLANTAS Estatal
MINORISTAS DROGUERIA,
99003685011981 [HERBORISTERLA, ORTOPEDIA Y Estatal
PERFUMERIA
CADENAS DE TIENDAS DE
SO012BISOIZ000 | L e A Estatal
9016115012007 |EMPRESAS DE CENTROS DE JARDINERIA |Estatal
99100085072012 |ACUERDO MARCO DE COMERCIO Estatal
0100105072012 |OPERADORES DE RETAIL Estatal
COMERCIO MINORISTA DE
90100145012014 |DROGUERIAS, HERBORISTERIAS ¥ Estatal
PERFUMER(AS
92.00 Actividades de juegos de azar y apuestas
M Do DELEGACIONES COMERCIALES DEL ENTE
L i IAL L
srclaier del Ente::'lhll:n 90003231011986 |PUBLICO EMPRESARIAL LOTERIAS ¥ Estatal
empresarial Loterias y APUESTAS
Apuestas del Estado
92.00 Actividades de juegos de azar y apuestas
930 Administraciones de g0 S— ADMINISTRACIONES DE LOTERIAS Y SUS Eetatal

Loterias

EMPLEADOS
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